
あたたかい雰囲気で
長く働いていける会社 M.S さん

PROFILE

公共ｿﾘｭｰｼｮﾝ事業部 公共営業部

公共系(地方自治体など）のお客様に向けてITソリューションのご提案を

行っています。お客様から相談された内容だけではなく、本質の課題となる

ところを一緒に見つけ解決につなげていくことが営業の仕事だと思っていま

す。まだまだ経験が浅いですが、少しずつ経験を重ねていき、日々ITについ

て勉強することで、お客様の課題を見つけることができるようになってきて

いるのではないかと思っています。

最初は右も左も分かりませんでしたが、少しずつお客様対応が増えていくと

ともに、お客様のご要望に応えられることが増えてきて、お客様の喜びの声

を聞けるようになってきたことが嬉しいです。お客様のご要望を100％満たす

ご提案が難しい場合は、自分なりの代替案を考え、お客様のご要望にできる

だけ近付けるための努力をします。この努力を認めていただき、感謝の言葉

をもらえたときが一番嬉しかったです。

私は、「長く働ける会社」ということを一番の軸にして就職活動をしていま

した。就職活動の最初のころは、これからも仕事がなくならないIT企業、長

く働くために女性にやさしい福利厚生がしっかりしている、落ち着いている

（IT企業のイメージとして派手な会社というイメージがあったので（笑））、

客先常駐があまりないことなどをみて応募していました。

最終的にソルネットに決めた理由としては、面接の際の雰囲気です。面接を

してくださった方をはじめ、働いているの方の雰囲気をみて入社を決めまし

た。実際、相談するといつでも親身になって相談にのってくださる上司や先

輩がいるので、安心してのびのびと仕事をすることができています。

2020年度 入社
教育学部 出身

どんな仕事をしていますか？

仕事で嬉しかったエピソードは？

入社の決め手は？
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