
自分らしい営業スタイルでお客様をサポート

Q.どんな仕事をしていますか？

N.Iさん

2022年度 入社

農学部 生物資源環境学科 出身

公共系（主に医療系のお客様）の営業担当をしています。

営業は、お客様の課題やお困りごとをヒアリングし、その課題に対してお

客様に合った最適な解決策を提案していきます。

現在の営業部署に所属となり数か月経ちましたが、正直なところ、営業と

して自分には何ができるか、どのように貢献できるかなど、まだまだ模索

中の段階です。要望はお客様によって様々です。お客様はどのようなこと

を望んでいて、課題をどのように実現したいかなど、提案実績やヒアリン

グを積み重ねていく中で、少しずつ自分らしい営業スタイルを作っていき

たいと思います。

先輩社員インタビュー



Q.仕事で嬉しかったエピソードは？

日々成長できる環境があるということ

採用活動から入社までに、多くの社員の方と話をする機会を頂きました。

話をするうちに社員の人柄や会社の雰囲気に惹かれ、この会社を受けてみ

たいと思いました。

ITは未経験だっため、「ハードルが高い業界かも」「厳しそう」などいろ

いろと勝手な先入観を抱いていましたが、最終的には一緒に働く人が大事

だと入社の決め手になりました。

入社後は、会社のイベントに参加したりなど、部署問わずいろんな人と関

わる機会がもてるところも魅力のひとつです。

どんな人たちと働くか、が決め手に

Q. 入社の決め手は？

私はITに関する知識はゼロからのスタートでしたが、入社後の研修

が充実していたこともあり、自分自身の成長を実感しています。分

からない事はあって当然。まずは自分で考える、そして上司に相談。

その繰り返しで、日々知識やスキルを伸ばしていけていると感じま

す。

入社して初めて配属された部署では、クラウドサービスの導入やセ

キュリティ案件に携わりました。現在は部署移動し、営業という目

線で、お客様にどのように貢献できるか、今までの経験も踏まえ発

揮していけたらと思います。

常に勉強が欠かせませんが、日々成長を感じられることは働く上で

大切だと思います。



Q.就職活動中の皆さんへアドバイス！

業界に囚われず、視野を広く持って就活することが大切だと思いま

す。私は農学部出身かつ前職は化粧品メーカーでの販売職をしてい

たこともあり、まさか自分がIT業界に入って仕事をしているとは…

と、入社後の今でもふと思う事があります。

しかし、自分の中で譲れないもの、軸がしっかりあればどこでも自

身の可能性を広げることができます。自身の可能性や直感を大事に

様々な事に挑戦してください。
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